PHILIPPE PINEAU

TECHNICO-COMMERCIAL EXPORT
FRANCAIS - ALLEMAND - ANGLAIS - ESP

A L'ECOUTE D'OPPORTUNITES PROFESSIONNELLES SUR

PROFIL

Plus de 20 ans d'expérience en gestion
administrative et commerciale

Orienté résultats

Force de proposition

Organisé et rigoureux

Maitrise professionnelle des langues
étrangeres

La satisfaction clients fait partie de mon ADN
professionnel

ATOUTS
E—

FRANCAIS: natif
ALLEMAND: commercial
ANGLAIS: bilingue
ESPAGNOL: commercial

FORMATION
—

DEUG en Langues Etrangeres Appliquées -
Université de Rennes Il

Formation d'assistant commercial export
AREP de Ploermel

CONTACT

39, rue du Docteur René Laennec
Résidence du Parc
49300 Cholet

philippe.pineau@gmx.fr

+33 (0)6 24 29 56 77

G O

www.linkedin.com/in/philippe-pineau-
bb63083a

COMPETENCES

prospecter et fidéliser une clientele France et Export
assurer la gestion administrative et commerciale sur
ERP interne ( du devis a la facturation )

réaliser des études et chiffrages techniques

finaliser un closing de vente en cycle court et long
rédiger un dossier d'appel d'offres

maitriser la suite Office 2019 - formation en 2020 Excel
et Powerpoint de niveau Il

EXPERIENCES
[

Sas SOREMA Parc du Cormier 49300 Cholet
Fabriqguant d'équipements frigorifiques
Commercial Export: mars 2022 -
- Développement et fidélisation d'une clientele de distributeurs
en Europe et Grand-Export
- Administration des ventes France et Export

Sas TRM 55, rue Carnot 92100 Boulogne-Billancourt
Commerce de produits audio et vidéo professionnels
Chargé de clientéle Grands Comptes : oct 2014-juil 2020
- En charge de la prospection et de la fidélisation de
comptes clients BtoB sur la région Nord-Ouest
- Elaboration de campagnes de phoning, emailing
sur une base de données prospects/clients
- Réponse aux appels d'offres nationaux

Sarl TECHNIVISUAL 1, rue du Vivier Louis
35760 Saint-Grégoire
Commerce de produits audio et vidéo professionnels
Gérant de société : avr 2003-oct 2014
- en charge du développement commercial de
I'entreprise

Sarl COBRAPLUS rue Abbé Grégoire
35200 Rennes
Commerce de produits audio et vidéo professionnels
Commercial export : jan 1999-mar 2003
- achat/vente de matériel d'occasion
- développement et fidélisation de la clientele export
- CA Export en augmentation de 70% de 1999 A 2003

CENTRES D'INTERET
—

natation, pratique instrumentale



